10 przykazań aby odnieść sukces w marketingu sieciowym 

1. NIE WYMAGAJ OD INNYCH ROBIENIA TEGO CZEGO TY NIE ROBISZ ABY ROZWINĄĆ SWÓJ BIZNES.

2. NIE PRZYSTAWAJ Z LUDŹMI O NEGATYWNYCH OPINIACH LUB ZACHOWANIU.


3. NIE ZASTANAWIAJ SIĘ NAD PRZESZŁOŚCIĄ, ANI NIE MYŚL O TYM CO POWINNO SIĘ STAĆ, ALE SIĘ NIE STAŁO.

4. NIE ZŁOŚĆ SIĘ I NIE BĄDŹ SFUSTROWANY, KIEDY LUDZIE MÓWIĄ, ŻE COŚ 

ZROBIĄ, ALE TEGO NIE ROBIĄ, WIĘKSZOŚĆ NIE ROBI.


5. NIE OCZEKUJ ,ŻE FIRMA NIE POPEŁNI BŁĘDU, BO CZASEM MOŻE TAKI SIĘ ZDAŻYĆ.

6. Konfrontuj każdy swój lub swoich przedstawicieli problem ze spokojem,
dając przykład jako lider a nie rozprzestrzeniaj nieprzyjemne i oskarżające
narzekania.

7. Ciągle pokazuj nowym przedstawicielom w twojej pierwszej linii szanse
i możliwości z entuzjazmem i wiara.

8. Pracuj tylko z tymi przedstawicielami w swojej grupie, którzy
wykazują zaangażowanie, pracują i posiadają odpowiednie nastawienie na
sukces.

9. Zaplanuj sobie i postanów ile chcesz zarobić, oraz osobiste
osiągniecie i dotrzymaj tego w danym roku.

10. Powinieneś osiągnąć najwyższą pozycje w firmie jeszcze w tym
roku....jeśli powiesz sobie ze tak będzie, jeśli będziesz stosował te 10
przykazań, i oczywiście jeśli dotrzymasz słowa !

 Pobudzić finansowy talent, który wszyscy posiadamy. 
Talent, który czeka na nasz sygnał." 
