NIE SZUKAJ PRACY ,TYLKO PIENIĘDZY 

Dorastałem w przeciętnej polskiej rodzinie, której w czasach poprzedniego ustroju 

( ”głębokiej komuny” ) nie powodziło się najlepiej. Brak pieniędzy był zawsze moim największym problemem i w zasadzie jest nim w niewielkim stopniu do tej pory. Zmieniła się tylko skala potrzeb. Wtedy potrzebowałem ich tylko tyle, aby móc żyć, dzisiaj po to, aby realizować swoje marzenia.

Przez kilka lat pracowałem na etacie pracy fizycznej, po uzupełnieniu wykształcenia pracowałem na kierowniczych stanowiskach -  etatach pracy umysłowej. Zdałem sobie sprawę w końcu, że pracy mam już dość a pieniędzy wcale jak również z tego, że praca na etacie jest to praca najemna.

W czasach transformacji ustrojowej w Polsce pojawiły się możliwości założenia własnego biznesu.

Po kilku latach posiadałem już dwa sklepy spożywcze z ośmioosobowym personelem, przez dziesięć lat ciężko pracowałem, ale nie dorobiłem się ani wielkich pieniędzy, ani dochodu pasywnego.

Przez całe moje życie szukałam okazji, aby zarabiać pieniądze, a nie pracować.

Niestety większość ludzi słowo „praca” i „zarabianie pieniędzy” traktuje jako synonimy. Mówią oni: „muszę zdobyć pracę”, kiedy tak naprawdę chcą powiedzieć: „potrzebuję pieniędzy”. Mówią oni także swoim dzieciom: „znajdźcie dobrą pracę” zamiast: „zarabiajcie pieniądze”.


Ta zła interpretacja działa także w drugą stronę. Na prowadzonych przeze mnie warsztatach MLM czy spotkaniach z potencjalnymi partnerami do biznesu, często słyszę takie zdanie: „Skąd Pan bierze czas, żeby tyle zarabiać, być z rodziną i jeszcze przychodzić na takie spotkania?”. Ludziom wydaje się, że skoro prowadzę firmę i osiągnąłem wolność finansową, to musi mi ciągle brakować czasu. Nie potrafią wyobrazić sobie, że można mieć i dużo czasu, i dużo pieniędzy.


Czy tak trudno to sobie wyobrazić, że jeżeli chcemy być bogaci, to potrzebujemy dużej ilości pieniędzy, a nie dużej ilości pracy? Uświadom sobie, że praca na tzw. „etacie” to tylko jedna z możliwych form zdobywania pieniędzy i szczerze powiem, że wcale nie najlepsza. 


Bardzo śmieszy mnie, kiedy ktoś ciągle powtarza, że nie może znaleźć pracy i dlatego jest biedny. Jest to dla mnie sprawa tak dziwna, że wręcz niemożliwa do zaistnienia, gdyż uważam, że jak ktoś chce pracować, to zawsze będzie w stanie znaleźć sobie jakieś zajęcie. Zawsze mówię takiej osobie, że skoro chce pracować, a nie ma gdzie, to może przyjść do mnie na działkę i skosić trawę. Tej czynności niezbyt lubię. Zadziwiające jest to, że 90% ludzi, na taką propozycję odpowiada pytaniem: „A ile mi za to zapłacisz?”.


I właśnie o to chodzi. W świadomości większości ludzi praca znaczy tyle samo, co zarabianie pieniędzy. Musisz zrozumieć, że istnieją inne sposoby zarabiania pieniędzy. Inne niż praca na etacie. 
Jeżeli jesteś biedny, to nie dlatego, że nie masz pracy, ale dlatego, że nie masz pieniędzy!


Znam wielu ludzi, którzy ciągle pracują i nadal są biedni. Znam także takich ludzi, którzy nie pracują lub pracują po kilka dni w miesiącu, ale nie mogą o sobie powiedzieć, że są biedni. Sam także zaliczam się do takich osób. 

Praca i poziom zamożności wcale nie idą ze sobą w parze. Nie ma wzoru, który zakładałby, że ten, kto więcej pracuje, ma więcej pieniędzy. To jest okłamywanie samego siebie i swojej podświadomości. Nigdy, przenigdy nie uzyskasz finansowej niezależności, jeżeli będziesz nastawiony na zdobywanie pieniędzy tylko poprzez pracę na etacie. 



W tym momencie warto przytoczyć myśl Johna Rockefellera.

"Kto pracuje przez cały dzień, ten nie ma czasu na zarabianie pieniędzy"



Przez wiele lat wszystkie moje działania były skierowane ku temu, aby zdobyć pieniądze. Działałem więc tak, aby je zdobyć. Nie szukałam pracy, szukałam pieniędzy. Nie ograniczałem się do pracy na etacie, gdyż jest wiele innych, o wiele lepszych sposobów na zdobywanie pieniędzy niż praca. Dlaczego więc wszyscy tak bardzo jej szukają?


Odpowiedź jest prosta. Praca na etacie to najłatwiejszy i najszybszy sposób zdobycia pieniędzy. Praca „na etacie” to nic innego, tylko sprzedawanie swojego czasu komuś innemu, komuś, kto lepiej potrafi go wykorzystać. Innymi słowy, pracując za pieniądze, zarabiasz je nie tylko dla siebie, ale przede wszystkim dla swojego pracodawcy.

Wiele osób, zwłaszcza tych, które ciągle szukają dobrej pracy, nie zgodzi się ze mną. Jak to? W dzisiejszych czasach praca na etacie jest najłatwiejszą i najszybszą formą zdobywania pieniędzy?
Niestety, właśnie tak jest. Jeżeli uważasz, że znalezienie pracy jest trudniejsze, niż np. otwarcie własnej działalności gospodarczej to dlaczego jeszcze nie jesteś biznesmenem?


Szukanie pracy etatowej, nawet najlepiej płatnej, to nic innego, jak zwykłe ograniczanie się do jednego możliwego źródła finansowania, co wydaje się być głupotą, zwłaszcza w dzisiejszych czasach, kiedy elastyczność jest coraz bardziej pożądaną cechą.


Zapamiętaj, że jeżeli Twoim problemem jest brak pieniędzy, to nie szukaj pracy, tylko szukaj możliwość ich zarabiania.

Dochód pasywny

Dochód pasywny - pojęcie mało popularne w Polsce. Oznacza okresowy (np. comiesięczny) dochód bez stałego angażowania własnej pracy.

Osiągniecie dochodu pasywnego wymaga jednakże sporo uwagi, pracy oraz wiedzy.

Dochód pasywny można porównać z emeryturą oraz innymi świadczeniami wypłacanymi przez Państwo lub jego instytucje, choć jego osiągniecie możliwe jest znacznie wcześniej.

Istnieje wiele przykładów źródeł dochodu pasywnego.

Osoby osiągające dochód pasywny bez wkładu własnej pracy nazywamy rentierami.

DOCHÓD PASYWNY otrzymywany jest wtedy, gdy RAZ wykonana praca (akcja, działanie) przynosi ciągłe zyski.

Przykłady dochodu pasywnego: 

· Odsetki z depozytów bankowych 

· Zautomatyzowany płatny serwis internetowy np. zarabianie na reklamach kontekstowych. 

· Dochody z wynajmu posiadanych nieruchomości 

· Dywidenda z posiadanych akcji 

· Dochody z praw autorskich, licencji, patentów 

· Posiadanie dużego biznesu z odpowiednią kadrą menażerską 

· Dochody z marketingu sieciowego, MLM 

· Dochody z funduszy inwestycyjnych 

· Renta, emerytura, świadczenia rodzinne 

A więc co to jest ten MLM. 

Na początku była sprzedaż bezpośrednia. Aż znaleźli się ludzie, którzy stwierdzili, że lepiej podzielić się z innymi zyskami ze sprzedaży i w ten sposób stworzyć sieć sprzedaży - i to były początki MLM. Ktoś mógłby powiedzieć, że lepiej stworzyć sieć punktów sprzedaży. 

Nic bardziej mylnego. Według szacunków 70% ceny produktu stanowią różnego rodzaju koszty pośrednie tj. hurtownie, sklepy detaliczne, reklama, koszty magazynowania w pośrednich punktach w drodze od producenta do odbiorcy końcowego - konsumenta - a tylko 30% to koszty wytworzenia wraz z zyskiem producenta. W MLM-ie te wszystkie koszty są pomijane a zaoszczędzona w ten sposób kwota zostaje podzielona pomiędzy producenta a dystrybutorów bezpośrednich - często będących również konsumentem końcowym.

Można by się znowu zastanowić dlaczego w takim razie nie pozostać na poziomie sprzedaży bezpośredniej zamiast tworzyć sieć sprzedaży bezpośredniej z kolejnymi generacjami. Odpowiedź jest prosta, ale najpierw przytoczę pewien przykład: 

Jesteś dystrybutorem bezpośrednim i miesięcznie zarabiasz 1000 zł (wariant I) lub jesteś dystrybutorem bezpośrednim i zarabiasz miesięcznie 100 zł ale stworzyłeś sieć 90 dystrybutorów z których sprzedaży masz prowizję po 10 zł (oni również zarabiają swoje 100 zł) czyli twoje 100 zł + 90 x 10 zł (razem 900 zł) co daje dla ciebie 1000 zł miesięcznie (wariant II). Wybierz wariant: 

Ponadto łatwiej wygenerować znaczące obroty w sieci samemu obsługując małą grupę odbiorców (klientów), niż samemu zaopatrywać duży rynek zbytu. 

Jak mówi Robert Kiyosaki: "Dobrze zaprojektowany i zarządzany biznes sieciowy (tutaj MLM) przyniesie o wiele więcej, aniżeli ciężka praca jednostki" A głównym powodem, dla którego popieram marketing sieciowy jest to, że uczy on ludzi, daje im odwagę i pewność do założenia własnego biznesu - przejęcia kontroli nad własnym życiem. 

· FMGROUP pozwala Ci uzyskiwać stale dochody o nieograniczonym potencjale. 

· FMGROUP oferuje produkty, z których można korzystać codziennie. 

· FMGROUP oferuje jeden z najkorzystniejszych planów marketingowych w branży. 

· FMGROUP to możliwość tworzenia międzynarodowej firmy ze swojego domu. 

· FMGROUP działa w 35 krajach - a liczba ta nadal wzrasta. 

· FMGROUP to: pracujesz na siebie, ale nie jesteś sam. 

· FMGROUP to: solidna firma i doświadczeni koledzy, a Ty sam ustalasz swoje tępo rozwoju.

Jeśli podobnie jak większość innych ludzi czujesz niedosyt czasu, pieniędzy i życia rodzinnego, zastanów się - może nadszedł czas, by zmienić swoje życie na lepsze. 

Jako Dystrybutor FMGROUP możesz założyć swoją własną firmę, spełnić swoje marzenia i żyć tak, jak na to zasługujesz. Większość naszych dystrybutorów mówi, że zdecydowali się skorzystać z szansy biznesowej, jaką oferuje FMGROUP głównie ze względu na jej elastyczność, czyli możliwość prowadzenia interesów zgodnie z własnym rytmem i własnymi celami finansowymi. 

Sukces FMGROUP zasadza się na sile indywidualnych relacji międzyludzkich. Odnosisz sukces, pomagając odnosić sukcesy innym. Dzięki doskonałym produktom ulepszasz jakość życia klientów, a sam masz możliwość zyskania godziwego zarobku ORAZ czasu i swobody, by z tego zarobku korzystać. 

Dołącz do grona utalentowanych jednostek, które zdecydowały się uczestniczyć w sukcesie FMGROUP. 

W naszych szeregach znajdują się ludzie we wszystkich występujących zawodach.

Jest nas coraz więcej finansowo niezależnych ale możemy jeszcze zaproponować współpracę dla nowych Konsultantów,

którzy zechcą zamienić swój wolny czas na stały dochód pasywny.

      Wreszcie jest biznes dla każdego w branży MLM.

Kup ’’Perfumerię’’ za 30 zł. lub 135 zł. i zarabiaj natychmiast. 
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W ofercie mamy 132 wspaniałych oryginalnych zapachów perfum, np.:

Chanel, Christian Dior, Hugo Boss, Giorgio  Armani, Dolce & Gabbana,

Celine Dion, Jennifer Lopez, Davidoff, Adidas, Lacosta, Versace

Produkty sprzedawane są pod marką  

 FM

Produkty przyjęły się idealnie na wszystkich rynkach 35 krajów – ilość zadowolonych stale rośnie 

Super ceny

Nic nie wysyłasz – fantastyczna logistyka, możesz działać we wszystkich  krajach.

Bezpłatna dostawa produktów w następny dzień.

Marża 43% - plan marketingowy plus Twoje udziały w obrocie firmy.

Nie przegap okazji, zadzwoń i zapytaj o ceny, dowiesz się jak zacząć.

Mój tel. + 507 794 583

http://www.fmworld.com
Pierwszy plan marketingowy:  

3%, 6%, 9%,12%,15%,18%, 21% .

Drugi plan marketingowy:  

( I poziom 4%, II poziom 1,5%, III poziom 1,5%, IV poziom 1,5%) z  globalnego obrotu do podziału
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Nowe Mercedesy klasy A, C, E, S w prezencie co trzy lata za kolejne osiągnięcia dla każdego Konsultanta !!!
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